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MEDICAL

BUSINESS CENTER

Visite o plantio de vendas da Construtora
Sao Benedito e descubra o que o SB
Medical & Business Center tem a oferecer
para sua clinica ou empresa.
Entrada exclusiva para ambuldncias
Elevador especial para maca
Locahza (o 0] pri\'ii{-gia‘mtgl
Estacionamento rotativo

9 elevadores

Sepuranca total

3 upos de plantas

Area comuim e salas entregues com porcelanato

Localizado na Av. das Flores, Jardim Cuiabi
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EDITORIAL
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Editorial

Mais metro quadrado que o indice populacional!

E mais que umarevistal Esta primeira
edigéo & Especial, tem sabor de cele-
bragao, conquistas, histdria, ndo uma
mera historia. Sao fatos gloriosos que
atravessaram geragoes e nao pode-
riam ficar omissos, e nem tampouco
empoeirados na memoria de apenas
uma familia. E isso mesmo, a trajetd-
ria do fundador - presidente do gru-
po Sac Benedito merece ser dividida
com Mato Grosso, com vocé.

Poder contar um pouco sobre quem
& o patriarca Samir Maluf, e por que
nao, do brilhante precursor da Cons-
frugao Civil no Estado, que deixa uma
dinastia como heranga, significa ins-
pirar e empolgar vidas. A coragem e
determinagao de um libanés que saiu
da sua patria, atravessou mares e
aqui desembarcou com apenas 100
ddlares no bolso e anos depois con-
solidou o império da Construgéo Civil,
sem dlvida merecem ser comparti-
lhadas.

Em pouco tempo Samir Maluf, que
com um impeto desejo de mudan-
¢a e espirito aguerrido, deixou de ser
um camponés, abriu uma pequena
lanchonete no Brasil sem mesmo sa-
ber nosso idioma, e depois alcangou
conquistas jamais arquitetas por ele.
Construiu uma marca forte que, hoje,
atravessatrés geragoes.

A contribuigao do grupo Sao Benedi-
to na construgéo de uma metropole
em expansao nao se mede apenas
nos 750.000 m* de éreas j& constru-
idas e nem tampouco nas 46 torres
enraizadas na capital, com outras 16
em andamento gue, em dois anos
vao contabilizar 1,2 milh&o m?®, o do-
bro da populagéo de Cuiaba. O lega-
do do grupo & mensurado em cada
emprego gerado, em cada sonho
realizado de seus colaboradores e
clientes que, junto com a familia Ma-
luf, também reescreveram outra parte
dessa histéria.

Nesta Edigdo também & possivel
desfrutar de reportagens que desper-
tam para a aquisigio de imdveis em
fases vantajosas para investidores e
para quem deseja o imavel proprio. E
ainda n&o poderiam ficar de fora as
tendéncias para a decoragéo, design
de interiores e o estilo S&o Benedito
de morar!

Boa Leitura
Luctana Gaviglia
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‘aAmor a primeira vistal Esta foi a sensagio
quando conheci 0 apro do Goiabeiras Tower

Luisa Montanuc, odontopediatra “Cheguei a0 Brasil com sede de trabalhar,
ainda sem falar a lingua portugnesa estava
ansioso para executar meus planos. Eu
tinha apenas 100 dolares no bolso ¢ f¢ na

minba escolha’,

Samir Maluf, fundador do grupo Maluf

““ICen pai foi a grande escola, nos deu
exemplos positivos da formacdo de "Nossa marea vem para consolidar o contexto de evolugao
cariter, do valoroso sentido que o trabalho @4 construgao civil em HCato Grosso. Hoje, jd somanmos
tem na vida de um homem, de um pai de .’? = 00; m?* de ﬁf‘”.f‘f‘ £ W{d"“;‘; zemos P’;‘g;?:;
‘ . ; e realizar ainda mais, sempre focados n ee
Jamilia. o Aprendi com ele a subir cada i mprese =

. . inovagdo do mercado’,
degran do conbecimento’,

Amir Maluf diretor do Grupo Sao Benedito.
Marcos Antanio Maluf, diretor do grupo Sdo Benedito

“Umna andlise do setor revela que nunca na histéria de
Hato Grosso honve nin crescimento tio acentuado.

Este cendrio é bistorico, jamais visto’,

Marco Pessoz, presidente da Secovi

‘aAds trés geragoes trabalbam juntas, "N acreditamos em um mercado estagnado io pos-
agregando gxpﬂiﬁ;pjﬂ, gmprgmdm!gﬂ';mg copa, em contrapartida visualizamos estabilidade e
€ inovagdo, 50mmos uim grupo familiar e crescimento
5108 Iﬁ?ﬂp?"ﬁ’ di;pojtm A 720005 df‘.f@fﬂ! l Cesar Moraes, gerente de negocios do grupo Sdo Benedito.
il

define Omar Benedito Maluf.
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PAISAGISMO | por Luciana Gaviglia

Patsagismo

Ambientes inspiradores, relaxantes, e
por que nao, reluzentes, que vem ao
encontro do bem estar, sdo apenas
algumas sensagbes com as quais
a natureza nes presenteia. E &
tamente por isso que O pais
indiscutivelmente, se tornou sinonimo
de qualidade de vida!

Pensando no conforto e no concei
to de viver melhor de seus clientes,
o grupo Sao Benedito repaginou os
projetos arquiteténicos dos empre-
endimentos verticais. O resultado &
primoroso. "Morar nas alturas, agora,
também & ter contato com o verde,
muito verde.".

O primeiro edificio do grupo, privile-
giado com paisagismo de exceléncia
e milimetricamente arquitetado para
trazer a aura de morar em meio a na-
tureza, e o Jardim Beira Rio", o novo
conceito, inspirou o nome do em-
preendimento. As duas torres, Lirios
e Orquideas, estao em conhstrucéo
em uma area de 35 mil com uma
imensa area verde de lazer.

O espaco familia fol disposto na laje
mporta as duas torres. Nele,

fol criado uma piscina e um espago
gourmet para peguenos eventos fa-
miliares. Ainda na laje, as torres foram
interligadas por pérgola e permeadas
por um grande espelho d'agua. Estas
solugdes ajudam a amenizar o calor
local, além de seu belo efeito estetico.

Qutro destaque & a grande alameda
de acesso, que conduz o pedestre
por uma passarela gue corta um es-
pelho d'agua com esguichos e pontu-
ada por palmeiras gue marcam o ca-
minho. Um grande empreendimento
merece um acesso deste porte, isto
&, monumental.

O arguiteto do grupo S&ao Benedi-
to Lenin Cesar Pinto da Silva explica
gue os novos projetos arguiteténicos
da construtora tém prioridade em va-
lorizar as areas permeaveis. “E feito
urn minucioso estudo paisagistico,
garanfindo, assim, ambientes mais
agradaveis, aproveitando de manei-
ra eficiente as areas de uso comum
nes condominios para toda a familia’,
define.

“O conceito utilizado para o paisagismo do Jardim Beira Rio
foi criar uma infraestrutura de lazer que atenda todos os mo-
radores. Jovens, criancas, adultos e idosos sao contempla-
dos por uma ampla area que torna o convivio no condominio

uma experiéncia maravilhosa”', define o arquiteto Guilherme Takeda, que
assina pela nova fase do paisagismo do Grupo Sdo Benedito.

Arquitetos do grupo Sao
Benedito tragam projetos que
priorizam o paisagismo
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“Fora da projecao da laje temos uma imensa area
verde que comporta as grandes atividades de la-
zer. Quadras, trilhas, areas de piscinas, fithess ao
ar livre, playground, pet play e horta completam
este grande programa de lazer que criara uma
qualidade de vida totalmente Unica em uma at-
mosfera cheia de vida e natureza”, expiica Guilherme

SAO BENEDITO H
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ESTILO SB DE MORAR | por Luciana Gaviglia

REVISTA SAO BENEDITO H

Sejam Bem-vindos ao
aconchego ¢ a elegancia

Muito mais do que um local para morar! Os gpartamentos do grupo Sac Benedito
s80 projetados para quem deseja qualidade de vida, lazer e seguranga.

E um encontro certo com o prazer e a satisfagéo de usufruir do melhor. Cada metro
guadrado & pensado com respeito para quem merece o melhor; vocé!

Amplitude! O formato versatil da planta da sala permitiu
ambientes integrados de uma forma elegante, leves e, ao
mesmo tempo, sofisticados e aconchegantes

10
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O imo&vel proprio € mais do que um bem,
é um sonho! Conquiste o seu!

REVISTA SAO BENEDITO H
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As grandes e confortaveis aberturas das janelas, somadas ao mobiliario cuidadosamente
escolhido, proporcionam ao projeto conforto com muito charme e elegancia
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Com uma vista privilegiada, a piscina estrategicamente posicionada traz elegancia e exclusividade, proporcionando
‘momentos preciosos de relax

REVISTA SAO BENEDITO H
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ESTILO SB DE MORAR | por Luciana Gaviglia

Bem planejados e, com dimensées ideais, os quartos permitem layouts confortaveis e funcionais




A qualidade dos materiais utilizados, agregados a planta do apartamento,
transforma os espacos em ambientes confortaveis, bem iluminados e funcionais

lluminacgao adequada nos ambientes amplia a sofisticacao

REVISTA SAO BENEDITO H

15



REVISTA SAO BENEDITO H

16

O casal Claudio e Luisa Montanucci apreciam a sensacao de liberdade dos
ambientes integrados do apartamento Goiabeiras Tower




Espacos integrados permitem mais liberdade e movimentagao entre a sala de estar e a varanda gourmet

Ambientes compactos bem aproveitados sao um convite ao bem estar

REVISTA SAO BENEDITO H
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STILO SB DE MORAR por Luciana Gaviglia

Os apartamentos sao de moradores do Edificio Goiabeiras Tower. Construide em um terreno de 4 mil m2, em uma das
melhores localidades da cidade, a poucos metros do Goiabeiras Shopping e com Vista voltada a Chapada dos Guimaraes.

O administrador de empresas e a odontopediatra conheceram um apto do Goiabeiras Tower ao visitarem
um amigo. Ficaram fascinados pelo imovel.
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IMOVEL NA PLANTA | por Luciana Gaviglia

Comprar [movel na ‘Planta é 1deal
para investidores ¢ para quem deseja
cconomizar ¢ plancjar

As vantagens de adquirir um imoével
na planta se abrem para investidores
e se tornam um grande atrativo na
hora de poupar dinheiro. Comprar um
imével na planta, ou ainda, em cons-
frugéo tem a conversao da valoriza-
cao imobiliaria. Os investidores op-
tam pela locagao e venda posterior,

Levantamento exclusivo do grupo
Sao Benedito identificou o perfil dos
investidores. A grande maioria, 90%,
prefere imoveis de até 100 metros
guadrados. Os apartamentos de
médio padréo s@o os mais procura-
dos pelos investidores, 30% buscam
apartamentos de até R$ 300 mil, en-
guanto 70% desejavam investir entre
R$ 350 mil ateé R 500 mil,

O momento da aguisigéo também é
levado em consideragao pelo investi-
dor, 60% compram na planta, 30% no
periodo de construgéo e 10% na exe-
cugao total da obra. Os apartamentos
de 2 e 3 dormitdrios s&o mais atrati-
VoS para guem deseja investir.

Para investidores &€ uma questao ma-
tematica adguirir um imavel na planta,
diante das vantagens ja que o setor
apresenta um crescimento da ordem
de 25%. Hoje a cepital de Mato Gros-
so se desperta para investimentos
nesta area tendo em razéo um défi-
cit habitacional superior a 40%. "Com
este cendrio sempre € vantajoso in-
vestir na aquisicéo de imdvel”, analisa
Cesar.

“Se levarmos em consideracao que em
meédia um edificio residencial demora trés
anos para ser construido entao entende-
mos que a vantagem econdmica ocorre

em curto e médio prazo. Se o imével for
adquirido a vista ele vai render mais do
que uma aplicacao na poupanca, tornan-
do o investimento bastante atrativo”, avaia

Cesar Moraes, gerente de negocios da Imobiliaria e Construtora Sao Be-
nedito.

Preferéncia do Investidor

90% até 100 m2
30% até R$ 300 mil

o/ entre RS 350 mil
70 A’ e R$ 500 mil

REVISTA SAO BENEDITO H
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IMOVEL NA PLANTA | por Luciana Gaviglia

Sonho do
1movel 170vo

O apartamento dos sonhos também
ganha mais realidade para quem
compra na planta e ndo tem urgéncia
na mudanga. "Sao muitos os atrativos
para quem deseja morar. Os benefi-
clos se convertem em prazos maiores
de pagamento.

Ainda é possivel escolher exatamente
o andar em que se deseja residir, bem
como fazer mudangas no projeto ar-
quitetdnico, como ampliar ou reduzir
comodos, escalha do sol da manha
e troca de materiais basicos, como
torneiras, piso, bancadas e lougas.
Comprar na planta significa personali-
zar o imovel com praticidade”, explica
Moraes.

Mesmo na planta existe a opgao de
financiamento e a decisao fica a cri-
terio do cliente. Em gera a entrada
tem ponto de partida de 30% do valor
do imovel e para o restante do sal-
do devedor cabe financiamento. As
opgdes de pagamento seja a vista,
parcelado, ou mesmo na modalida-
de de financiamento ficam a critério
do cliente, bem como a escolha do
agente financeiro.

O grupo Sao Benedito preza por pres-
tar um atendimento de liberdade e
fransparéncia aos seus clientes. "O
nosso exclusivo departamento perso-
nalizado permite gue os clientes tirem
todas as suas dividas em relagao as
taxas de jurcs, simulagdes de finan-
ciamento, contratos e documenta-
¢oes, Esse diferencial no atendimento
significa economia de tempo e ajuda
aresolver todas as questdes burocra-
ficas e de ordem financeira de quem
deseja adquirir um imével", explica
Joadil Pinheiro, gerente de financia-
mento da |mobiliaria e Construtora
Sao Benedito.

2 - Condominio baixo— Os noves projetos ja levam em conside-
ragao a demanda por condominios economicos.

4- Alta liquidez — Se o imovel escolhido for bem localizado e
tiver uma boa planta tera uma alta liquidez,

Imovel na planta tem INUIMEras
vantagens ‘Priticas

Instalagoes modernas — |




Dicas para comprar o
Imovel na ‘Planta

1 - Visite a obra pessoalmente
2 - De atencao a maquete
3 - Valorize as instalacoes do Decorado

1 - De 70 % a 80% do imovel
VP P ¢ 21 20121 2 - Despesas de Registros e Cartérios ( o que inclui
0 9%6} 6’}’)01#'206’[ﬂ?2d?2€l«17 o ITBI - Imposto Sobre Transmissao de Bens Imoveis
3 - Méveis planejados

Por que financiamento inclui despesas de cartorio?

O contrato de financiamento banca-
rio serve como escritura. Nele, reza
que o imovel esta quitado com a
construtora, portanto, o cliente rece-
be o imdvel em seu nome. Contudo,
o cliente solicitou um financiamento
bancério junto a instituigéo financei-
ra gue, como garantia do dinheiro
financiado (o dinheiro dado a cons-
trutora), estarecebendo a dlienagao
fiduciaria do imovel a ser usada em
caso de falta de pagamento das
parcelas do financiamento ora con-
cedido,
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Para que tudo isso tenha valor legal,
& preciso tornar publico toda a tran-
sagao efetuada. Logo, o contrato é
a escritura gue passa um bem imoé-
vel que estd em nome da constru-
tora para o nome do cliente, razao
pelaqual se deverecolher ol . TB.l. e
os emolumentos dos cartdrios.
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CRESCIMENTO DA CONSTRUCAO por Luciana Gaviglia

O Grupo Sao Benedito faz parte do crescimento his-
torico da construgao civil no Estado de Mato Grosso.
A expanséo dessa area de atuagao na regiao metro-
politana de Cuiaba alcanga marcas historicas jamais
vistas. O crescimento acelerado nasce com uma
nova roupagem, modernidade, elegancia e um novo
conceito de moradias verticais agregando valores
arquitetonicos de exceléncia.

Para o diretor do grupo Sao Benedito, Marcelo Bene-
dito Maluf, a Capital de Mato Grosso merece e com-

porta esse novo cenario imobiliario. "O mapa desta
evolugao conta diretamente com os empreendimen-
tos da empresa, através da forte contribuicéo na re-
giao ao proporcionar 4 mil moradias ao longo de 30
anos em 750 mil m® de areas construidas ermn Cuiaba
e Rondondpolis. E nédo para por ai, a empresa vai
encefrar o ano de 2013 com um total de sete novos
grandes empreendimentos langados, computando
16 em construgao”.




A projegéo de manter um ritmo de crescimento no
setor se revela também na pesquisa realizada pelo
(Secovi) Sindicato das Empresas de Compra, Ven-
da, Locagéo e Administragéo de Imoveis Residen-
ciais, Comerciais e Condominios de Cuiaba e Varzea
Grande, que mostra o setor imaobiliario na Capital em
franca expanséo ao totalizar 4.235 novas unidades
em condominios verticais para este ano. Até 2018,
serao entregues aproximadamente 180 torres resi-
denciais, somando quase 12 mil apartamentos.

W

"Uma analise do setfor revela que nunca na histéria
da regi@ao houve um crescimento tao acentuado.
Este cenario & histdrico, jamais visto", define o presi-
dente da Secovi Marco Pessoz.

A marca Sao Benedito atende diferentes setores
da sociedade, proporciona bem-estar, bom gosto
e qualidade total nos apartamentos com metragens
que variam de 60 m* a 500m®. Com esse perfil a ca-
pital de Mato Grosso respira o novo conceito de ha-
bitagao, que se traduz em respeito ao cliente.

REVISTA SAO BENEDITO H
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SHOPPING | por Luciana Gaviglia

Sa1 do papel o sonho de
VG ter um shopping

O grupo Sao Benedito esta presente na
construcéao de grandes empreendimentos de

Mato Grosso

Torres residenciais, comerciais, hotéis
e Shopping Centers, icones de uma
saciedade contemporanea presente
no Estado tém a marca do grupo Séo
Benedito que agrega as construtoras
MTM Construgoes, SM Empreendi-
mentos e Construtara Sao Benedito.
O desafio de assinar grandes obras
contribui com o desenvolvimento da
regido metropolitana h&a pelo menos
30 anocs, e agora com a construgéo
do primeiro grande Centro de Com-
pras da cidade industrial.

Varzea Grande Shopping surge com
uma identidade moderna de um
complexo Multiuso, agregando sofis-
ficagao e um novo conceito em arqui-
tetura, construcao e mercado.

“Nossa marca vem para consolidar o
contexto de evolugéo da construgéo
civil em Mato Grosso. Estamos foca-
dos na qualidade e inovagao do mer-
cado. Cada grande empreendimento
& parte do nosso legado ao Estado”,
avalia Amir Maluf dretor do Grupo
Séo Benedito.

Dados da ABRASCE (Associagéo
Brasileira de Shopping Center) apon-
tam gue a expectativa & de que 34
shoppings sejam inaugurados em
todo o Pais ate o final de 2013, sendo
que outros 7 ja abriram as portas este
ano. Para 2014 foram anunciados 39

novos Centros de Compras. Em Var-
zea Grande a inauguragéo esta pre-
vista para 2015. O ritmo de expan-
sa@o do Shopping Centers no Brasil
esta acelerado diante das marcas de
faturamento, o setor atingiu R$119,5
bilhdes em 2012, um crescimento de
10,65% ante 2011,

Varzea Grande Shopping:

Com a expectativa de ficar pronto em
margo de 2015, o Shopping Center
de Véarzea Grande é construido por 5
dferentes grupos empresariais com
sedes em Cuiaba e Goidnia . O em-
preendimento com investimento de
R$ 200 milhdes tera 102 mil metros
quadrados entre hotel e shopping. Na
primeira etapa da construgéo, o sho-
pping terd quatro lojas ancoras, uma
faculdade, seis salas de cinema, 300
lojas e um hotel com 218 apartamen-
tos.

Parceiros:

GRUPO

SAO BENEDITO

F FAROL

EMPREENDINEMTLS E FAHTICIPAGBES S

GR UPOQ

GMS IS

Imobilidria e Construtora



*O primeiro shopping inaugurado no
Brasil, em 1966, foi o Iguatemi, em
Sao Paulo. Desde entdo, o setor Bra-
sileiro de Shopping Centers apresen-
ta um notavel crescimento em termos

de Area Bruta Locavel (ABL), fatura-
mento e empregos gerados.

*Atualmente as pessoas passam mais
tempo dentro dos Shoppings. Segun-
do pesquisa realizada pela Abrasce, em
maio de 2012, o Brasileiro gasta em me-
dia 73 minutos a cada ida ao Shopping
Center.

REVISTA SAO BENEDITO H
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O trabalho nos vinhedos era arduo e a crise econdmica no
Libano tormava a lida na lavoura um sacrificio sem retorno fi-
nanceiro. Nas terras da familia Maluf na cidade de Zahle, a
52 quilémetros da capital Beirut, conhecida pelo cultive de
vinhedos e pela produgéo de bans vinhos, o mais velho de 10
irmaos Samir Mikael Maluf foi tomado pela inquietude, queria
uma vida mais digna e promissora para a familia.

“A situacao no Libano ficava cada vez
mais dificil, o vinhedo nao garantia mais
o sustento, e o desemprego era grande,

nao tinha trabalho nem no comércio.
Trabalhavamos dia e noite nas vinhas e
nao havia mais retorno”, relembra Samir.

MNa época o Libano passava por fortes transformagoes pali-
ticas, as cinco provincias gue compdem o Libano modemo
ficaram sob mandato da Franga, desta forma o Pais estabele-
ceu um sistema politico Unico apenas em 1942, e conquistou
a independéncia em 1943 e com a mudanga de regime as
tropas francesas se retiraram em 1946, Neste cenério de pos-
conflito e de reconstrugéo econtmica e politica Samir decide
mudear a sua historia.

Sem perspectiva de prosperar em sua Patria em 1954, aos 23
anos, Samir tragou um plano, talvez o mais importante da sua
vida, sem saber o que o destino reservava, projetou na Amé-
rica a oportunidade de trabalhar. Cruzou o oceano Atlantico,
uma longa viagem com destino ao Brasil. Na época o Pais ja
nao oferecia resisténcia a imigragao, fato que indicava a pos-
sibilidade de trabalho e recompensa aos Libaneses.

Esperanca e 100 Délares no Bolso

"Planejei ficar no Brasil apenas sete anos, estipulei este prazo
para conseguir me capitalizar e assim retornar ao Libano
para abrir algum tipo de comércio. Fui para Campo Grande,
na época anda era Mato Grosso, um irmé&o da minha mae
me acolheu, eu nao sabia nenhuma palavra em Portugués.
Cheguei com sede de trabalhar, estava ansioso para executar
meus planos. Eu tinha apenas 100 délares no bolso e fé na
minha escolha’, conta Samir, com um sorriso orgulhoso.

O dinheiro néo era suficiente para comegar um negocio e
nem garantiria a sobrevivéncia por muito tempo, porém, com
ajuda do tio, comprou uma lanchonete. Era o inicio da sua
marca forte, o empreendedorismo, com muito trabalho que
comegava as seis horas da manha e so terminava depois das
onze da noite, Samir n&o via o passar das horas.

“Nao parava nunca, na lanchonete comecei a aprender o
portugués, por la conversavamos ainda outros idiomas, com
imigrantes europeus, era uma confusao de linguas, portugués,

TRACANDO UMA HISTORIA

por Luciana Gaviglia

francés, espanhol e italiano. Em seis meses eu ja falava
portugués, estava me abrasileirando”.

A lanchonete ficou pequena para o espirito empreaendedor de
Samir Malouf. Um ano depois, conseguiu pagar as prestagoes
da aquisigao da lanchonete para o seu tio, e realizou um
importante feito, juntou 30 mil dolares com a venda do
pegueno comércio e o lucro das vendas. Estava decidido,
escolheu Cuiaba para ter um comércio maior. Samir entao
gbriu uma loja de confecgdes, e criou umareceita propria.
"Euvendiaroupas e calgados com pregos populares, mantinha
uma margem de lucro menor, desta forma agradava e ampliava
o numero de fregueses. A propaganda era boca a boca,
logo muitos ja sabiam gue a minha loja vendia mais barato.
Enguanto isso, os outros comerciantes comerciglizavam
produtos com pregos até trés vezes superiores”.
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Loja de moveis e eletrodomesticos inaugurada em 1.966 P

Milagre da multiplicacao da lanchonete a construtora: de 4 funcionarios X

a 1.500 Wi E
Seu Samir nem podia imaginar na época, mas tinha inventado a férmula do “Milagre :

da Multiplicagcao" no comércio em 1955: a loja que comegou com quatro funcionarios, -L_ |
pouco tempo depois tinha o triplo de colaboradores, e nao parou por ai, seu Samir, el :

comegou a aliar o comércio a pequenas construgoes.

"Eu queria mais, acreditel que fazer peguenos saloes e salas comerciais podia ser um £
bom negdcio. Construl com sacrificio a primeira sala comercial e aluguei. Depcis mais ka5

outras salas e saloes foram feitos e eu nao queria vender, optei pela locagao, desta A
forma conseguia me capitalizar”, relembra. o
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Rosa Mutran, esposa de Samir Maluf,
inaugura em 1974 a Eletrica Irmaos Maluf

REVISTA SAO BENEDITO H

No ritmo de crescimento acelerado, fortaleceu ainda mais o comércio vargjista tendo aberto de 1965 até 1991 sete empresas, em
diversos segmentos, lojas de eletrodomésticos, moveis, materiais de construgao, eletricos, hidraulicos, concessionaria de veiculos.

Dom Bonifacio Piccinini, Arcebispo
Emerito de Cuiaba abencoou a
inauguragao de mais uma loja da
familia Maluf
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Irmaos Maluf ( Kalil, Jose, Jorge e Samir )
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Ainda n&o permeava os sonhos do Libanés ter um império da Construgao Civil, mas galgava rumo aos primeiros passos. No inicio

da década de 70 construiu o primeiro empreendimento de destaque, um imével de 7 mil m2 na 13 de junho, o edificio abrigou 24 [ |
apartamentos. Chegou ao inicio dos anos 80 a implantar a primeira indlstria do grupo voltada para a construgao civil com produgao de e
tubos e conexoes. A expansac dos negocios estava consolidada. L

Sem ainda saber, seu Samir carimbou a marca dos
grandes empreendimentos imobiliarios quando
os filhos Marcelo Benedito e Marcos Anténio
foram inseridos nos negocios. Ambos foram
imprescindiveis nesta tomada de diregao. (Com a
feigao mais iluminada neste ponto da entrevista) seu
Samir sorri de contentamento ao enfatizar o orgulho
que sente dos filhos em ter tomado a frente dos
negocios, e conferir uma marca consolidada com
o fortalecimento das empresas jamais arquitetado. =4

“Meus filhos me honraram, meu orgulho & g .
indescritivel, sendo até dificil traduzir em palavras -
o gue sinto diante do engajamento deles. Marcelo
Benedito e Marcos Anténio tomaram gosto pela
construgao civil e nao pararam mais. Irabalharam
com afinco, e, com total maestria mantém o
grupo da familia Malouf sdlido com mais de 1.500
colaboradores diretos”, explica.

L

Edificio Maluf construido no inicio da decada
de 70 foi o primeiro grande empreendimento
imobiliario. O edificio de 4 andares ganhou um
dos primeiros elevadores de Cuiaba.
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Segunda Geracao

Marcelo Benedito Maluf direcionou os negocios para a construgao civil

Marcos Antonic Maluf anos 25 anos
gerenciava as empresas da familia




Construindo uma histéria — marcando geragdes

Em seu confortavel escritorio estabelecido na sede do grupo
Sao Benedito nao faltam fragmentos da vida de seu Samir. Na
entrevista, que durou aproximadamente 55 minutos, passou pela
mente do libanés, que se considera mais brasileiro do que muitos
gue agui nasceram, 80 anos de histéria, sendo 60 deles voltados
para a familia, filhos, empresa, netos e bisnetos. Fotos que
marcam geragoes e momentos inesgueciveis estac presentes,
com destaque especial a esposa dona Rosa Mutran.

As lagrimas brotam faceis e escorrem pela face de seu Samir,
que chega a dar uma pausa para uma respiragao mais profunda,
para evitar um choro latente. Lentamente seca as lagrimas, e com
sorriso saudoso fala emocionado da mulher, esposa e amiga que
ao lado dele construiu e reconstruiu sua vida. "A saudade sempre
chega, vem a todo o momento, ainda & dificil aceitar que nao
conseguimos comemorar 50 anos de casados. Ela nos deixou
faltando apenas dois meses para completar meio século de uniao.
Fizemos de tudo, mas infelizmente ndo temos o controle da vida,
nao foi possivel vencer o cancer Minha esposa era uma mulher
especial, era a melhor mae que poderia se imaginar. Meu Deaus,
até hoje me pergunto como ela podia saber tanto sobre nossos
fihos Marcelo e Marcos, era impressionante, tudo o que dizia
respeito a eles ela sabia. Foi assim desde que eles eram criangas.
Rosa era uma esposa que viveu para a familia, boa conselheira,
sabia na condugao do nosso lar, ela mandava em casa, néo tinha
participagao direta nos negbcios, ela dedicou toda a sua vida em

fazer boas agdes, na construg@io do nosso bem mais precioso,
nossa familia”, relembra saudoso.

A devogao religiosa da matriarca foi gque nomeou o grupo gue
hoje atravessa trés geragoes, a Imobiliaria e Construtora Sao
Benedito faz homenagem ao Santo Negro, padrosiro de Cuiaba.
"Sou catélico ortodoxo e minha esposa muito devota fez questao
de que nossa empresa recebesse o nome do Santo. Foi um
gesto de amor, pois meus dois flhos também carregam nomes
de Santos, Benedito e Antonio. E hoje o nome da sede do grupo
& em homenagem a esta mulher que em todos os momentos me
ajudou a construir e reconstruir minha historia. BM tem as siglas
do seu nome, Rosa Mutran.

Em quase 50 anos de convivéncia com a esposa sao oS
primeiros anos de contato e as coincidéncias gue seu Samir se
diverte ao relembrar, as palavras saem com risos. “E impossivel
esqguecer foi amor a primeira vistal Figuei impressionado com a
presenga dela. Mas nao foi rapido, o nameoro comegou um ano
depois. Eu a conheci quando aluguei um imével agui em Cuiaba
para montar a primeira loja. Em 1957 subimos ao altar na igreja
da Matriz, naquele momento nossa unido estava selada, nos
casamos para a vida toda”, comemora.

Enlace matrimonial de Rosa Mutran e Samir Maluf ocorreu em 1957




MUDANDO O DESTINO - TRACANDO UMA HISTORIA | .por Luciana Gaviglia

REVISTA SAO BENEDITO H

T ———

A simplicidade marcou a festa de casamento que reuniu amigos e familiares

As coincidéncias com a esposa foram marcadas pela
descoberta da descendéncia étnica. “Rosa tinha sangue
libanés, éramos gquase parentes, primos distantes,
descobrimos através de uma tia dela’, conta. Seu Samir
tomou uma importante deciséo na época, o casamento e a
prosperidade aqui em Mato Grosso foram decisivos para que
ele desistisse dos planos de retomar a viver no Libano. “Com
as conquistas e a convivéncia harmoniosa com os brasileiros
me sentia cada vez menos libanés, passei a ser daqui desta
terra tao abengoada”, explica.

Samir Malouf ndo abandonou as raizes arabes, como ele
mesmo diz, apos trés anos lutando sozinho em Mato Grosso
convencia seus irmaos a deixar o Libano para aqui refazer a
vida. "Apenas uma irma e um irméae ficaram em Zahlé com
meus pais. Depois que meu pai faleceu trouxe minha mae
para o Brasil. E apos todos estes anos fago guestao de visitar
minha terra natal", argumenta.

Quando revive o passado nao esquece de como comegou &
vida. O aprendizado no Libano e a formagao da personalidade
forte e aguerrida tem bergo. "Nasci um vendador, um mascate,
meu pal ensinou o valor do trabalho. Tenho gratidao por ter
sido criado desta forma. Quando crianga vendia esséncia
de flores, eu era bom nesta atividade". O produto era carg,
necessitavam de 10 quilos de flores para fazer um litro de
esséncia de rosas, o liquido aromético era utilizado na culinaria
Arabe, principalmente em doces.

Ainda hoje “parar’ nao faz sentindo para o patriarca da familia
Maluf, a rotina de trabalho apenas se maodificou, diminuiu a

| |

“Nasci para os negécios, eu hao
gostava da escola, fugia das au-
las. Eu queria mesmo era traba-
Ihar, produzir, crescer, eu nao

parava nunca, tinha um caminho
a seguir. Meu instinto era prosse-
guir sempre em frente”.

carga de horas dedicada ao grupo. Com vigor, disposigao,
total lucidez & uma mente brilhante em seus 83 anos seu Samir
nao abre mao de comegar o dia antes de o sol nascer, e ainda
se faz presente nas empresas do Grupo Sao Benedito. Assim
que chega é agraciado por funcionarios, gue ele cumprimenta
pelo nome. “Tenho colaboradores que estao na empresa
desde gue comecei, e isso faz muito tempo, mais de 40 anos.
Mesmo guando eles se aposentam nao querem sair do grupo.
Tenho aprego, respeito e admiragéo por eles que fazem parte
da minha familia, da minha histéria”.
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Seu Samir Maluf tem disposicao e saude para acompanhar a evolucao da empresa. Com mais de 80 anos e |
muito vigor, quer ultrapassar a barreira dos 100 anos jer O
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Para quem conguistou muito o Unico desejo de seu Samir conhecer mais bisnetos", finaliza com um sorriso majestoso e
& chegar, e até ultrapassar os 100 anos de vida. "Realizei com um olhar vivido de quem com certeza pode atravessar a
todos os meus desejos, conguistel mais do gque sonhava ou barreira do tempo, e chegar a um século de existéncia ainda
imaginava. Nao arquitetei chegar tao longe, mas assim avida, com sede de viver.

o trabalho, minha familia e a f& me permitiram, portanto, tenho
mais a agradecer do que pedir algo, mas se puder, quero ainda
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Segunda Geragao — Trilhando Caminhos

Os filhos do seu Samir Maluf, Marcelo Benedito e Marcos
Anténio herdaram do pal um espirito empreendedor, criativo e
pulsante para o trabalho. O sangue falou mais alto e impulsionou
a continuidade e expans&o dos projetos da familia. A marca
principal no seio da familia Maluf foi arguitetada com o desejo de
construir e realizar. Para o flho Marcos Antonio, projetar o futuro
e realizar no presente, o aprendizado do passado & que fez toda
a dferenga. “Meu pai foi a grande escola, nos deu exemplos
positivos da formagao de carater, do valoroso sentido que o
trabalho tem navida de um homem, de um pai de familia. Aprendi
com ele a subir cada degrau do conhecimento. Desde muito
pequeno, eu e meu irméao Marcelo, lamos as lojas dos irmaocs
Maluf, faziamos embrulhos para presentes, empacotavamos
mercadorias, vendiamos produtos, aos poucos estavamos
mergulhados nos negacios, tendo sempre a presenga marcante
do meu pai. Ele sempre foi muito presente’ relembra Marcos
Antonio.

O desejo de ampliar os negocios nao nasceu com o olhar vdtado
ao capitalismo. "Temos enraizado a mentalidade da contribuigao, do
comprometimento com a sociedade. A origem humilde da nossa
familia foi marcada pela luta da conguista de espagos, somos
conscientes do grende esforgo do meu pal, do quanto o trabalho
sério e digno fez a diferenga. A sede de "fazer mais’ despertou em
nos avocagao para sermos empreendedores e darmos continuidade
ao trabalho iniciado pelo nosso pai, e desta foma, ampliando o foco
dos negocios para a construgao civil”.

Os irmaos Marcos Antonio e Marcelo Benedito impulsionam
aindustria da Construcao Civil em Mato Grosso

por Luciana Gaviglia

A perpetuagéo dos negocios € bastante real no grupo Sao
Benedito. A terceira geragao, filhos dos irmaos Marcelo e Marcos,
ocupam a diretoria da empresa, Leonardo, Omar, Tatiana, Mike,
Amir e Natacha "Todos eles estao inseridos no processo de
continuidade, aprenderam a valorizar as conguistas de cada um
de nds. Juntos somamos, crescemos e aprendemos uns com os
outros”, explica.

A mesma dedicagao da familia Maluf empregada nos negécios
parece estar perpetuada também na construgao e sdlidificagao
da familia. "Diante de todos os bens que conguistamos,
construimos, de todas as adversidades enfrentadas, nada teria
sentido se nossa familia néo fizesse parte deste cenario.

Minha maior felicidade é sentir pulsar o orgulho que tenho de
meus filhos, Mike, Amir e Natacha, eles sao a terceira geragao
herdeira de todos os empreendimentos, junto com os filhos do
meu irmé&o Marcelo, meus sobrinhos Leonardo, Omar e Tatiana,
dos quais tenho muito orgulho, profundo respeito e admiragéo.
Somos uma familia abengoada, crescente com os netos que ja
vigram e gue ainda estéo por vir Em especial tenho profunda
gratidao e amor pela minha esposa Zeina Maluf, nem é possivel
expressar a contribuigio dela para a nossa sagrada estabiliclacle
familiar em 30 anos de unido. Meu sonho é gue toda a minha
familia permanega sempre unida para que possam ser sempre
felizes, tendo muita salide paz e alegrias”, define Marcos Maluf.
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Os lagos familiares dos irm&os Marcelo Benedito e Marcos
Anténio tém coincidéncias marcantes, séo irmaos e cunhados,
oles casaram-se com as irmas Randa Sabeh e Zeina Sabeh,
o encontro também & um resgate de corigens, assim como
seu Samir Maluf, nasceu no Libano, as esposas de seus fihos
também. O que fez permanecer no seio da familia a forte cultura
dapresenga maternano lar, nos cuidados com os filhos e esposo.
“Um dos fatores de forte contribuigao para o crescimento e
fortalecimentos dos negoécios foi a dedicagio da minha esposa a
nossa familia. Em todos esses anos ela nunca se ausentou. Sua
vida, seu cotidiano é dedicado para nossos filhos e para mim. Sua
prontidao, dedicagao e zelo sao eximios. Randa tem uma postura
tao exemplar e eficiente que nunca precisei deixar de cumprir

meus compromissos para cuidar dos meus filhos. Sem ela a
construgéo da nossa familia e o meu espirito empreendedor nao
teriam sido os mesmos. Minha esposa e companheira sempre
esteve firme ao meu lado diante de todas as adversidades que
ja ultrapassamos. Nosso companheirismo s fortaleceu nosso
amor e uniag”, define Marcelo Benedito.

Leonardo, Omar, Amir e Mike compoem a Terceira Geracao do Grupo SB

Terceira Geragao — Modernidade Administrativa e
Expansao de Mercados

“Um time de exceléncia’l Assim é considerada a terceira geragao
da familia Maluf, os filhos de Marcelo Benedito e Marcos Antdnio
sao diretores do grupo, eles se dividem entre advogados e
administradores que estao no comando da empresa. Lecnardo,
Omar, Amir e Mike trouxeram modemidade e eficigncia
administrativa.

Assim como a segunda gerag@o deu saltos astrondmicos na
construgao civil e no setor imobiliario, em uma déecada a terceira
geragéo ajudou a implementar parte dos empreendimentos
imobiliarios que hoje chega a 46 torres entregues e outras
16 em andamento. Com a produtividade em ritmo acelerado
chegou em 2013 com uma oferta de 3.679 mil novos imbveais
em Cuiaba e 244 em Rondondpolis, batendo o recorde de 684
mil m* de construgdes comerciais e residenciais na capital e 66
mil m* em Rondonépdlis, totalizando 750 mil m* se computados
os 30 anos do Grupo. Atualmente outras 16 torres estdo em
andamento o que representam mais 368 mil m® e 1.905 novas
unidades comerciais e residenciais. As dimensoes citadas ainda
n&o incluem a metragem de 102 mil m* da construgéo do Varzea
Grande Shopping.

Prevé ainda a entrega de 3 torres em 2014, Jardim D'América,
Solar e Portal do Bosque, 1 torre em 2015, o SB Tower, e 7 Torres
oem 2016, entre clas, Riviera Goiabeiras e Dugue de Caxias, SB
Medical, Grand Arena Residence e Jardim Beira Rio.

A forma de administrar ganhou ares modemos, porém segue
diretrizes ja definidas pela segunda geragéo, em termos de
seguranga para os clientes e para a construtora. O Grupo atua
com trés empresas polo, as Construtoras Sao Benedito, SM, MTM
e outras pequenas incorporadoras atraves da SPE (Sociedads
de Proposito Especifico), adotando assim um eficiente modelo
organizacional.
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Antoine Chafic Moutran ao lado dos irmaos Maluf compoe a gestao familiar com forte contribuicao no
crescimento do grupo. “Tony” esta presente nos negocios antes mesmo da fundacio do Grupo Sao Benedito.
Em anos de trabalho responde pelos setores de compras de materiais pesados para a construcao e
fiscalizacao das obras.

O leme comandado em parceria com as trés geragoes navega além da Construgao Civil, um misto de ousadia somada as
raizes idealistas de contribuir ainda mais com Mato Grosso. A terceira geragéo participa da abertura de novos mercados;
agronegocio, geragao de energia e loteamentos.

Geracao de Energia - Ainda um projeto embrionario junto a ANEEL {Agéncia Nacional de Energia Elétrica), pode
possibilitar & implantagao de 03 Pequenas Centrais Hidrelétricas no Estado de Mato Grosso. "As PCH's surgem como
forma alternativa de desenvolvimento e distribuiggo de eletricidade. Entre suas vantagens esta o custo acessivel, o
menor prazo para implementagao, facil acesso as grandes linhas de transmissao e, principalmente, o baixo impacto
socio ambiental”, explica Omar Maluf, diretor do Grupo Sao Benedito.

Agronegocio — O grupo diversifica os investimentos neste campo em madeira de Eucalipto. A regido Centro-Sul con-
tabiliza 3 mil hectares de plantio de Eucalipto de zero a trés anos & meio.

Loteamentos e Urbanismo — A regiao MNorte do Estado esta em fase de andlise pelo grupo Sao Benedito, pode ser
beneficiada com areas loteadas. A finalidade de investir no interior atende o crescimento populacional.

Shopping Center — O grupo se volta para a consfrugao de grandes e inovadores Centros de Compras com impor-
tantes parcerias empresariais. Na capital viabiliza a instalagao de um Mixed Use, shopping com hotel, apartamentos

residenciais e offices. Na cidade Industrial constréi o primeiro Shopping com 102,000 m® e 300 |gjas.

“A projecéo é sempre de crescimento. A ampliacao do patrimonio & possivel porque as trés gera-
coes tém a mesma filosofia: crescer para contribuir com Mato Grosso, gerar emprego e renda. A

marca Sao Benedito & forte porque se traduz nos contextos social e economico”, define Amir Maluf,
diretor do Grupo Sao Benedito.
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Vencendo a barreiva do tempo

Entre os mais de 1500 colaboradores do grupo Sao Benedito existem agueles que nasceram junto com a empresa e ainda permanecem
héa mais de 45 anos. O grupo comemora 30 anos, porém a trajetoria € mais longa, tudo comegou com outras pecuenas empresas.
Por isso tem funcionarios gue contabilizam 50 anos de dedicagao a familia Maluf. Existem muitas historias dos nossos colaboraderes,
porém o espago ainda nao permite estampar cada experiéncia. Elegemos alguns colaboradores apenas, mas existem muito outros,
preciosos, gue se dedicaram para que a empresa chegasse tao longe. A todos eles ficam nossa eterna gratidao e agradecimento
ginceros. Os colaboradores pertencem a familia Sao Benedito gque ndo para de crescer. E sempre cada um deles veste a camisa da
empresa somando uma forga de trabalho revestida de muita dedicagéo. Todos sao especiais, e a confianga depositada em nos &
combustivel para continuar mais e mais.

A diretoria

A carta

Uma carta de amor transbordante de declaragbes apaixonadas serviu como curriculum, e foi © caminho tragado para a
contratagao de uma das funcionarias mais antigas do Grupo Sao Benedito. Maria Auxiliadora da Costa Spadini, dedicou até
agora 44 anos de sua vida nas empresas da familia Maluf. Podemos dizer que a primeira fungéo dela foi de cupido, antes
mesmo de ser contratada.

Maria Spadini se dedica ha 44 anos as empresas do grupo Sao Benedito

Aos 14 anos, avida em colaborar com o romance do amigo libanés, se esforgava em driblar os entraves entre os idiomas arabe
e portugués e decifrava os enigmas sentimentais de Kalil Mikael Maluf, irmao de seu Samir Maluf. “Era uma confusao, Kalil
ainda néo dominava o nosso idioma, e nao sabia escrever nenhuma palavra do portugués, mas estava apaixonado pela Leila
Ayoub (hoje Leila Malouf). Entao eu e Elza Vasconcelos (in memoaorian) gjudavamos Kelil a escrever as cartas.

O relacionamento emplacou e um ano depois Leila e seu Kalil estavam casados. "Eu recebia uma carta por semana, elas
chegaram por exatamente um ano e ajudou muito no romance. A primeira era datada de 1968 e subimos ao altar em 19697,
recorda Leila Malouf.

Com este inlcio, nao surpreende o fato de que Maria Spadini veio para ficar na familia Maluf. "Trabalhei em todas as emprasas
do grupo. Comecel como vendedora de méveis e eletrodomésticos, depois passei pelo setor financeiro e hoje trabalho
ciretamente com os diretores. Construi minha vida aqui, formei meus filhos, adaquiri bens, meu marido também trabalhou no
grupo. Seu Samir, Marcelo, Marcos e os filhos deles séo para mim a extens@o da minha familia. E uma relagéo de amor e
respeita”, relata Maria.
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A gratidao

Séao 50 anos de trabalho, mas para Maisa de Barros Bumlai, parece que foi ontem. Aos 65 anos, ainda tem vigor para
administrar o setor contabil do grupo. A gratidac e a amizade sao componentes que fazem Maisa trabalhar todos os dias

mesmo com a chegada da aposentadoria.
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Maisa meio seculo dedicado ao grupo

Maisa foi uma das primeiras colaboradoras contratadas para atuar no primeiro comércio da familia em Cuiaba, uma loja
de confecgtes. Maisa nunca teve outro emprego. "Acs 15 anos seu Samir mandou registrar minha carteira de trabalho. Fui

crescendo como pessoa e profissional junto com as empresas e a familia”, relata.
A relagao de respeito e admiragao com os irmacs Maluf teve inicio logo nos primeiros anos de trabalho. “Eles me gjudaram
no pior momento da minha vida. Minha irma faleceu no municipio de Mineiros, interior de Mato Grosso, e minha situagao

financeira na época era precéria e eu precisava buscar o corpo. Foi entéo que os irmaos Maluf me deram passagens aéreas
para ir a Mineiros e trazer minha irmé. Na época, eles também nao estavam estabilizados financeiramente, e mesmo assim me

gjudaram muito”. Para Maisa as ligoes aprendidas valem por toda a vida. "Com eles aprendi tudo, o valor do trabalho honesto

e digno”, finaliza.

“Com eles aprendi tudo, o valor do
trabalho honesto e digno”
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A familia

As irmas Zenaide e Zuneide estdo no grupo ha quatro décadas. Mais do que empregos elas construiram suas historias ao
longo dos anos nas empresas da familia Maluf. As irmas de nomes parecidos e semelhangas fisicas ultrapassam ainda mais
nas coincidéncias, ambas conheceram os maridos no grupo, e tiveram dois filhos que também trabalham na empresa. E nao
para por al, o genro de Zenaide também é funcionario do grupo, enguanto gue de Zuneide é a nora.
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Zuneide com os filhos Kleber e Relinda que tambem trabalham no grupo.

"Conheci meu marido em uma confraternizagao da empresa, logo depois comegamos a namorar e somos casados até hoje.
Sao muitas historias, mas gosto de recordar e ainda me emociono com a grande consideragao que recebi da empresa quando
me casei. Levaram-me até uma loja, quando cheguei la pude escolher todos os moveis do quarto, era um grande presente.
Fui pega de surpresa com esta atitude, e guandeo achei que as compras iriam acabar com a escolha da mobilia do guarto, me
mandaram escolher ainda o sofa e mais outras pegas. E até dificil explicar o que senti", relembra Zuneide.

Zuneide ainda se recorda de momentos magicos, ela foi a Miss Malouf. Foi escolhida pela empresa para participar da escolha
da Miss Comerciaria de Cuiaba. Na época desfilou de roupa de banho e vestido de gala. " O tempo fez muitas mudangas, mas
nao esguego este episddio gue me rendeu por muitos anos o apelido da Miss Malouf”

Zenaide, airma seis anos mais jovem, também se casou com um funcionario da empresa, o namoro aconteceu rapido com
gjuda de outras funcionarias, que torciam pelo relacionamento. "O namoro deu certo, e estamos casados até hoje. No comego
era engragado, eu, minha irma e os namorados salamos e trabalhavamos juntos. Hoje de alguma forma esta historia tem
continuidade, nogsa familia gue se formou dentro da empresa, ainda pertence a ela, nossos filhos, genro e nora estao todos

juntos e trabalhando no grupo, conta Zenaide.

Zenaide com os
filhos e o genro,
familia foi formada
no trabalho.
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Epoca das Vacas Magras

Acs 58 anos, sendo 44 anos dedicados ao trabalho nas empresas da familia Maluf, seu Augusto Cergueira Caldas relembra o
inicio. "Comecei na época das vacas magras, os funcionarios nem pediam aumento de salario, era em sinal de respeito aos
irmaos Maluf, na época vimos o quanto eles trabalhavam duro pra manter os negocios, para pagar em dia os colaboradores
e fornecedores. Olhar para o passado me faz encher de orgulho por saber que tambem fago parte deste crescimento”, conta.
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Augusto Cerqueira se orgulha dos 44 anos dedicados a empresa

Assim como os funcionarios mais antigos, seu Augusto comegou a trabalhar antes de completar 15 anos, comegou como
office boy na Elétrica Maluf, passou por varias fungtes até chegar ao cargo de chefia do setor de locagao.

“Me sinto valorizado e honrado por estar ainda na empresa, mesmo
com a aposentadoria nao penso em deixar tudo isto para atréas. Em
44 anos de trabalho, tenho uma histéria de vida que se funde com a
empresa, aqui criei meus filhos, conquistei bens, e tiveram respeito
quando adoeci, superei um céancer. Vejo seu Amir Maluf como um
filho, seu Samir como pai, assim como vejo seu Marcelo e Marcos

como a irmaos. Seu Marcos é padrinho de nascimento de minha
filha”, relembra.
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Desafio

Em 22 anos de dedicagao ao grupo Séo Benedito, Lucineide Zanette, secretaria pessoal do diretor da empresa Marcelo Maluf,
se depara diariamente com um grande desafio; atender a demanda exigente do cargo. "A responsabilidade é muito grande, o
volume de trabalho é consideravel diante da dimens&o da empresa, e da forma de condugao. Os diretores sao eximios com
os empreendimentos, conduzem com mao de ferro cada detalhe da empresa. Como secretaria pessoal, tive o prazer de ter
contato com o lado familiar dos diretores, com uma visao alem dos homens de negocios. Em uma conversa com dona Rosa
Mutran, uma das Ultimas, ela revelou algo, gue me gjudou a compreender mais os filhos, ela disse, Marcelo & o filho que toda
mae sonha em ter, tem um coragao adoravel, sensivel e exigente, querendo fazer tudo com perfeigao. Marcos € como um
filho-pai, amoroso, atencioso, e com grande zelo e cuidado com a familia. S6 mesmo um coragéo de mae é possivel decifrar
o8 enigmas que sao os filhos", relembra Lucineide.

Funcionarios que
representam diferentes
decadas de trabalho
com os diretores
Marcos Antonio Maluf e
Marcelo Benedito Maluf

A familia do grupo
Sao Benedito nao
para de crescer
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O olhar empresarial que se volta so-
bre o mercado da construgao civil se
divide entre o otimismo e a incerteza
do pos-copa, um terreno ainda des-
conhecido, porém nada temeroso.
O momento & para investimentos, os
setores publico e privado despejam
de uma Unica vez no Brasil, com foco
nas 12 sedes do Mundial de 2014,
cifras jamais imaginadas nos Ultimos
cinco ancs, que chegam a R$ 28 bi-
IhGes.

Os investimentos sao sempre traduzi-
dos em obras de mobilidade urbana,
portos, aergportos, estadios, e infra-
estrutura em geral. Neste cenario ain-
da foi contabilizado o quanto o setor
privado investe sczinho e com con-
fianga nas grandes metropoles.

“Em Cuiabé, o grupo Sao Benedito &
uma das principais construtoras que
acredita que esta explosao do merca-
do néo é passageira. O ofimismo se
confirma com novos e grandes em-
preendimentos feitos em parcerias.
N&o acreditamos em um mercado
estagnado no pos-copa, em contra-
partida visualizamos estabilidade e
crescimento”, avalia Cesar Moraes,
gerente de negdcios do grupo Séo
Benedito.

A postura de confianga tem respaldo
diante da conjuntura de investimen-
tos do préprio Governo Federal, que
voltou a reafirmar importancia dos in-
vestimentos para a Copa do Mundo
da FIFA Brasil 2014 e o seu legado
pera o Pais. Segundo o ministro do
Esporte, Aldo Rebelo, a maioria das
obras ja estava prevista no Programa
de Aceleragao do Crescimento (PAC).

“Isso significa que séo estratégicas,
importantes com o objetivo de am-
pliar e modernizar a infraestrutura em
regides metropolitanas do Pais",

Investimentos por area:

Mobilidade urbana — R 8,9 bilhdes
Aeroportos — R B 4 bilhdes

Estadios — A% 7 6 bilhges

Estruturas, equipamentos e capacitagao
em seguranca — R$ 1,9 bilhao

Portos — RE 700 milhdes
Telecomunicagées — R 400 milhoes
Turismo — RE 200 milhoes.

Fonte: Portal Brasil | Governo Brasil

Copa impulsiona a
economia brasileira

Fonte: FGV: "Brasi Sustentéwel - Impactos Socio-
econbmicos da Copa do Mundo 2014

Grupo Sao Benedito exceléncia
em imoveis

Qualidade dos empreendimentos,
ime de corefores e lideranga certa
fazem parte do sucesso da empresa
e pontua o futuro otimista.

A perspectiva do crescimento do se-
tor imobiliério faz parte do comando
da equipe de vendas. O gerente de
Negocios da empresa, Cesar Moraes,
nao comercializa apenas empreendi-
mentos imobiliarios, mas sim sonhos
e conceitos.

O conhecimento de mercado de Mo-
raes aliado aos indicadores nacionais,

e o propric investimento da empresa
no setor reforga a visao otimista para
0s proximos anos no Estado.

O boom imabiliario cuiabano e ma-
to-grossense se deve ha muito tem-
po ao sucesso do agronegocio, e a
Copa do Mundo de 2014 vem para
emoldurar e embelezar a cidade e o
Estado. Até entéo, a capital se apre-
sentava aos visitantes como Colonial,
uma metropole de 300 anos sem
apresentagao da modernidade. Po-
rém ressurge repaginada, com uma
transformagéo urbanistica notavel. O
mundial permitiu isso, esta reforma
revela a necessidade que Mato Gros-
s0 tinha de se tornar ainda melhor e
agora futurista, como um dia ja se
apresentou na década de 70, quando
sulistas aqui criaram familias.
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civil na empresa, vi erguer o primeiro
fijolo em um dos empreendimentos
mais antigos, o Residencial Esperan-
¢a, desde entdo contihnuo presente,
assim como acompanho atualmente
todos os empreendimentos em exe-
cugao”, explica.

Paulista, se sente inteiramente Cuia-
bano, e descobriu ainda na infancia
que foi agraciado com um grande
dom, que ditou sua trajetéria de vida.

“Tenho a venda no sangue, e ficou
evidente ainda na infancia. Eu apa-
nhava mangas e as vendia, logo con-
venci oufras criangas a me ajudar, e
pronto tinha formado uma equipe de
vendas (risos)", relembra Moraes.

A arte de vender nasceu com Cesar Moraes

\ender mangas fol apenas o comego. Moraes vendeu ainda uvas,
bolos e até balas em cinema. "Sou da época em gue existia lanter-
ninha no cinema, eu enfrava e vendia balas separadas em pegue-
nas fragbes, com isso presenciei um momento histérico e inesque-
civel, o milésimo Gol do Pelé em 1969, fol emocionante", conta. O
momento marcante, que aconteceu em 19 de novembro de 1969,
poderia ser um pressagio de que o dom de César Moraes serviria
para de fato demarcar sua vida, todas as suas conguistas foram
alcangadas com muito frabalho e com vendas.
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ESPELHOS | por Luciana Gaviglia

Espelhos criam Ilusio visnal
proporcionam sofisticacdo ¢
ambientes malores

Nao & por menos gue os magicos
mais consagrados do mundo néo
seriam "quase nada’ se nao fossem
os espelhos. Porém com uma grande
diferenga, se por um lado, nos pal-
cos os espelhos fazem desaparecer
pessoas e objetos, na decoragéo &
exatamente o contrério, servem para
reproduzir imagens e dar amplitude
aos espagos. Este grande artificio
esta presente também na arquitetura
e decoragao, os espelhos podem fa-
zer o milagre da multiplicagao em seu
apartamento.

E isso mesmo, o espelho & um gran-
de frugue! Tudo depende de um bom
planejamento e da escolha correta
dos recortes. Agregar espelhos &
uma excelente opgao, a instalagao
dele de forma harmoniosa cria uma
sensagao de amplitude e aconchego.

A arquiteta Erika Queiroz, que assina
os apartamentos decorados Solar
e Portal do Bosque da Imabiliaria e
Construtora Sao Benedito, garante
que os espelhos podem até triplicar
0 espago.

“Criar ilusoes em perspectivas
visuais € a grande aposta de ar-
quitetos e decoradores. E neste
cenario o espelho € uma solu-
¢cao com garantia de satisfacao.
No entanto € preciso colocar o
espelho em pontos corretos que
garantam a visibilidade de moé-
veis e espacos que sao interes-
santes deixar em evidéncia’

Os espelhos podem ser recortados
nos sentidos horizontal e vertical, po-
dem ainda ser arredondados, cada
estilo pode ser incorporado ac espa-
¢o, & uma questao também de pre-
feréncia e gosto. Engana-se quem
pensa que os espelhos sO podem
ser colocados em salas de jantar e
nos quartos. Nao é nada disso, todos
0s ambientes podem ser decorados
com espelho, desde banheiro, la-
vabo, closet, corredor e escritdrio

Modelos e Formas de Espelhos

Espelhos sem moldura - O uso de
espelhos sem maldura & uma boa pe-
dida para dar amplitude a ambientes
pequenos. Deve-se ter cuidado com
olocal onde penduréa-lo, alem de pla-
nejar os moveis que serfo refletidos,

Espelhos flutuantes - Sao fixados na
parede por meio de um suporte para
criar uma pequena distancia, poden-
do ser posicionando paralelamente
a parede ou com leve inclinagéo. Ao
distanciar o espelho da parede é pos-
sivel adaptar um sistema de ilumina-
Gao indireta, fornecendo ao ambiente
uma luz suave.

Fixado no teto - Este tipo de acaba-
mento oferece bastante perigo, por
isso, o vidro utllizado para fazer o
espelho deve ser do tipo temperado,
conhecido por ser um vidro de segu-
ranga. Ele nao quebra com facilidade
e oferece menor risco de acidentes.

Deve-se tomar muito cuidado com a
altura do pé direito e o peso do vidro:
guanto maior a altura e o peso, mais
grave podem ser os danos em caso
de queda efou quebra.

Fixado em uma parede revestida
com textura - O espelho combina
com qualquer material, como por
exemplo: papel de parede rlstico,
texturizado, liso, listrado, com florais;
painéis de madeira e laminado; e até
mesmo sobre outros espelhos.

Dicas de Uso de Espelhos
na Decoragao

Espelhos na sala e no hall geram a sen-
sagao de contemporaneidade e sofis-
ticagao, trazendo maior dinamismo a
decoragao;




Sala de jantar ganha mais personalidade com os espelhes
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ESPELHOS

por Luciana Gaviglia

Arquiteta Erika Queiroz busca harmonizar os ambientes com diferentes estilos de espelhos
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PAPEL DE PAREDE por Luciana Gaviglia

Personalidade

7145 pmedex

Para impressionar na decoragao e abusar
no charme daquele espago todo especial,
nada tras tanto resultado quanto o papel
de parede. Incrementar interiores com
muita perscnalidade é com ele mesmol A
unica dor de cabega & decidir a estampa,
pois hoje esse mercado atende todas as
expectativas, preferéncias e estilos.

Porisso as opgoes de modelos de papéis
de paredes decorativos séo imensas: li-
508, listrados, xadrez, florais, adamasca-
dos, imitag@o de textura, palha, pedras,
cores suaves e ousadas. Muitas estam-
pas nao passam despercebidas jamais,
outras tém o poder de trazer suavidade e
a sensagao de relaxamento.

O grupo Sao Benedito trabalha com exce-
|léncia no "decor” de seus apartamentos
decorados, deixa sempre uma sugestio
de requinte e bom gosto aos seus clientes
e colaboradores. A Arquiteta de Intericres
do Grupo Séo Benedite, Natacha Maluf,
sugere a utilizagéo do papel de parede
em gualguer ambiente. "Podem ser utili-
zados em salas de TV, jantar, estar, nos
quartos, lavabo, hall de elevador, banhei-
ros e até mesmo na cozinha".

Para harmonizar os ambientes nao &
necessario gue a mesma estampa seja
utiizada em todo o imovel, cada espa-
¢o pode ser personalizado. “Se na sala
de jantar a estampa estiver mais suave,
com ar mais classico, nao & impedimen-
to para gue o quarto néo siga a mesma
linha. E possivel trabalhar tons e estam-
pas diferentes em todos os comodos. A
dica neste caso & sempre agregar objetos
de decoragao gue tenham cores alusivas
ao papel, neste caso, o efeito ganha total
harmonizagao”, explica Natacha Maluf.

Uma decoragéo mais contemporanea
pede cantinhos com designer arrojado. E
as paredes pequenas também merecem
o toque especial de um Papel de Parade,
nestes espagos menores, ganham disfar-
ce de tamanhos. "A escolha da tonalida-
de surte resultados até no tamanho real
da area. Papéis escuros podem deixar a
sensagéo de que o ambiente & menor; a
inversao causa o efeito contrario e as es-
tampas também tém o poder de alterar a
percepgao do ambiente. Os papéis es-
tampados com desenhos grandes, como
flores, arabescos, medalhoes, e uma infi-
nidade de figuras vao reduzir visualmente
0 espago; se forem com desenhos meno-
res, ird ampliar. Outro tipo de estampa séo
as listras; as verticais criam uma iluséo do
pé direito mais alto, alongam. Ja as listras
horizontais criam visualmente um ambien-
te mais largo”, orienta Natacha Maluf.

Equilibrar a combinagéo dos moveis em
relagéo ao Papel de Parede é outra dica
importante. Neste caso, néo & aconse-
Ihavel deixar o ambiente monocromatico,
saber brincar com as cores da mobilia e
estampas dos estofados faz toda a dife-
renga Para nao errar consultar sempre
um arguiteto ou decorador garante um
resultado primoroso.

‘A escolha da tonalidade surte resultados até no tamanho
real da area. Papeis escuros podem deixar a sensacao de
que o ambiente € menor; a Iinversao causa o efeito con-

trario, estampas mais claras podem até ampliar os am-
bientes. As listras podem ajudar nesse efeito de alterar a
percepcao das dimensboes dos ambientes”
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PAPEL DE PAREDE | por Luciana Gaviglia

REVISTA SAO BENEDITO H

Répido e sem Suijeira

2- A vida (til do papel de parede é superior a de uma pintura comum! Os importados,
com textura em vinilico e emborrachada, podem durar de 10 a 15 anos.

4 - O papel de parede de interiores & antialérgico, nao propaga chamas e a cola utilizada
para aphcagﬁe do revestimento nao possui cheiro e nao mancha por ser a base d’'agua.

6- Para nao errar na aplicagao do Papel é importante contratar um profissional qualifica-
do. A instalagéo varia de R$ 50 a R$ 150 por rolo aplicado.
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CASAPAPEL & CASA CORTINA

O COMPOSE PERFEITO PARA SUA CASA!

CASAPAPEL CASA CORTINA

O papel de parede dos seus sonhos a pronta entrega! Fazendo de sua janela uma obra de arte!
(65) 3321-5402 (65) 3623-7608

Av. Rubens de Mendonga, 858 - Cuiaba/MT - Av. Isaac Pévoas, 1351 - Cuiaba/MT
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EMPREENDIMENTOS ENTREGUES
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por Luciana Gaviglia

Entregucs em 2013

Cuiaba Central Parque

Duas imponent 3 reside

cials integram

edificios em uma das areas mais
giao central. O Cuiaba Central Pargue carimba uma moradia

temporanea e ao mesmo tempo s2 traduz em tradicao, pois
o empreendimento se fixa entre as raizes cuiabanas.

) conjunto de

isputadas da capital, a re-

O edificio tem 15 pavimentos, areas privativas de 114,83 m2

107,02 m2, composta por 3 quartos, sendo 1 suite, sala para 2

e 3 ambientes, varanda com churrasgueira, lavabo, cozinha e

area de servigo.

O empreendmento arguitetado em

tilo modemo e pratico

as necessidades do dia a dia dos moradores com es-

pagos proprios para o finess,

lazer e

cionando um verdadeiro encontro

Rua Cursino Amarante - Centro
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e interagéo social propor-
n a saude 2 a boa forma.

Via Ipiranga

O empreendimento fol projetado com um conceito de propor-
cionar amplo conforto, através de espagos que oferecem |azer
e descontra A area reservada para descanso ganhou de

e pergolado mp e festas é ideal para receber ami-

tremo bom gosto, com piscina, churras-
gueira e area verde. Sao atrativos para que as familias tenham
diversao no proprio condominio.

O Via |piranga tem 26 pavimentos, trés elevadores e seis apar-
tamentos por andar com 62,94 m2 e 62,58 m2. Projeca
dema, que visa mais seguranga, através de guarita com vidros
blindados e controle de portaria.

renida Ipiranga - Goiabeiras




Estilo e modernidade compoem os empreendimentos entregues
pelo Grupo Sao Benedito em 2013

Parque Residencial Pantanal 2

condominio vertical do grupo Sao
Benedito, o complexo parque Re-

sidencial Pantanal 2 foi entregue no
ultimo dia 30 de agosto

O empreendimento significa a ur-

banizagao ordenada e modemida-
de de todo o entorno do Shopping

.

Pantanal, local de grande visibilida-
de imohbili

O grande sucesso de vendas, o

conjunto de ¢ ios do complexo
Pantanal tem um projeto Oni
duas opg i
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Area Privativa - 134,30 e
140,67m2,

Avenida Contorno Leste - Aclim
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CENTRAL DE

VEMNDAS

Nova Central de Vendas

Pensando na praiicidade, respeito e
atendimento de exceléncia que su-
pram as necessidades do cotidiano
acelerado da regiao metropalitana, a
Imobiliaria e Construtora Sao Benedi-
to presenteia seus clientes com hora-
rio ampliado de atendimento em um
novo espago.

Charmosamente instalada em uma
das principais avenidas da capital,
a Historiador Rubens de Mendonga,
proximo ao Pantanal Shopping, a

por Luc

ana Gavigl

lia

Central de Vendas oferece uma ver-
dadeira maratona de atendimento.

As portas estao abertas por 13 horas
ininterruptas. O dia de trabalho come-
ca as 8 horas da manha e so termi-
na as 21 horas. Temos corretores de
plantao durante todo o final de sema-
na, o gque inclui os domingos.

A extensao do atendimento permite
acs nossos clientes mais tranquili-
dade no trénsito diante das obras de
mobilidade urbana. Porém o novo

horério veio para ficar. Apos a execu-
¢ao das obras em razao da Copa do
Mundo de 2014 este novo formato em
atender mais e melhor vai continuar",
explica Cesar Moraes, gerente de ne-
gocios do grupo Sao Benedito.

No espago, almobiliaria e Construtora
Sao Benedito oferece 11 empreendi-
mentos residenciais e 2 empresariais,
todos bem localizados, de facil aces-
s0 e bom gosto, e com a qualidade
Sao Benedito.



i Lv'i_'}:'-. H.-:._,..',

Para mais informagbes acesse o site
www.construtorasaobenedito.com.br ou
visite um dos stands de vendas.

Central de

vendas:
SB27-5555

Lancamentos 2013

[ .EI.NJ'I_.I'}IHI.F

O Riviera Duque de Caxias, localizado naregiao Oeste de
Cuiaba, é composto por 02 Subsolos (garagem), 01 Tér-
reo (Hall de entrada), 18 Pavimentos Tipo e 01 Pavimento
de Cobertura Linear. Cada apartamento possui 147 96m2,
exceto a cobertura, com uma extensao de 298 47/m?2.

O Riviera Goiabeiras, situado proximo ao shopping Goia-
beiras, possui 14 Pavimentos Tipo e 01 Pavimento de Co-
bertura Linear, alem de 02 subsclos e 01 Térreo. Sua area
privativa por apartamento & de 169 20m2, ja a cobertura
possui 342 95mz2,

O edificio Grand Arena Residence, apresenta 25 Pavi-
mentos Tipo com 04 apartamentos cada, de 91 95m2,
02 elevadores sociais e 01 de servigo, e possui uma am-
pla érea de lazer com piscina adultofinfantil, quadra de
Squash, redério e muito mais.

Mudando da regiao Oeste para a regiao Leste de Cuia-
ba, encontra-se o American Diamond Localizado no
bairro Jardm das Américas, ele possui 33 Pavimentos
Tipo, sendo um de Cobertura Linear. No total sao 128
apartamentos, com 182,21m2, e duas coberturas, com
381,69m2. Todas as unidades possuem 04 suites sendo
01 master, sala para 02 ambientes, varanda gourmet, la-
vabo, cozinha, area de servigo, dispensa, BWC de servi-
g0 e grupo gerador.

MNa regiao central de Cuiaba, a Construtora Sao Benedito
esta construindo na Avenida Presidente Marques, o resi-
dencial Royal President, um empreendimento Unico que
ira proporcionar acs seus moradores maior privacidade,
praticidade e conforto.

Com 58 apartamentos medindo 271,38m2 de area pri-
vativa, 02 Duplex Superiores com 552,17m2 e 02 Duplex
Intermediarios de 484,73m2, o Royal President presenteia
seus futuros moradores com um leque de opgoes de la-
zer como Cinema, SPA/Sauna e Espago Show/Choperia.
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INTIMIDADE GASTRONOMICA com Zeina Maluf

E daseAribis...

Tradicional Charuto




Ingredientes:

- 3 magos de couve manteiga;
-1 Yo xicara de arroz branco cru;
- 1Kg de came moida (misturar alcatra
com musculo meidos duas vezes e sem gordura);

- 3 tomates sem pele ralados;

- 1 cebola grande ralada;

- 4 limoes;

-1 litro de agua fervendo;
-1 V2 colher de sal;

- Y2 xicara de azeite.

Rendimento: 8 porcoes.

- Sal, pimenta siria e pimenta do reino a gosto;

Modo de Preparo

Retire os talos das folhas de couve e corte-
-as em forma de cruz, ficando 4 pedagos
com o mesmo tamanho, em seguida mer-
gulhe as folhas em agua fervendo, retire
em seguida e escorra-as. Esta dica deixa
as folhas mais macias, evitando quebras
na hora de enrolar os charutos.

:!'«g-;.- == "::Hﬁ:._

- ]

Em seguida coloque em uma tigela a car-
ne, o arroz jalavado, os tomates, a cebo-
la, além do sal, pimenta siria e pimenta do
reino a gosto. Misture todos os ingredien-
tes com améao.

Hora de montar os charutos, cologuem
em uma tabua as folhas de couve, sempre
do lado avesso, a folha mais lisa para bai-
X0, em seguida é so rechea-as com uma
porgao de carmne, arrumando ao longo da
folha e enrola-las como um rocambole.

Em uma panela arrume os charutos, que
devem ficar bem préximos uns dos outros
fazendo camadas até gue todos estejam
acomodados. E importante dispor cada
nova camada sempre a 90° da camada
anterior.

| ",

Apbds colocalos na panela, adicione 1
litro de agua fervente, cologue a panela
em fogo baixo cobrindo-a com um prato 2
acima do prato a tampa da panela. Daixe
cozinhar por meia hora.

Apbs este perlodo acrescente o tempero
dos charutos, o caldo de 4 limaes, 1
colher de sal (ou a gosto) e V- xicara de
azeite extra virgem, faga movimentos com
a panela com muito cuidado para que
este tempero entre por meio dos charu-
tos. Deixe cozinhar por mais 15 minutos.

Apbds desligar o fogo, deixe ainda mais 10
minutos os charutos abafados pelo prato
e tampa. Por fim, disponha os charutos
de couve em uma travessa, regando com
o caldo restante da panela e azeite extra
virgem e esta pronto.

Zeina Maluf

Bom apetite!

Obs.: Voeé pode substituir o arrcz branco por
arrcz integral, mas neste caso o arroz precisa

ficar de molhe por 2 horas.
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PREMIO QUALIDADE DAS AMERICAS | por Luciana Gaviglia

Tmobiliaria e Construtora Sao
Benedito é indicada ao Préwio
Qualidade das e Américas 2013

A Associagao Brasileira de Incentivo a
Qualidade (ABIQUA), em decarréncia
do Padrao de Qualidade dos produ-
tos e servigos apresentados aoc mer-
cado, indicou a Imobiliaria e Constru-
tora Sao Benedito ao mais importante
reconhecimento da Ameérica do Sul,
o Prémio Qualidade das Ameéricas
2018, em sua 23 °? Edigao, represen-
tado pelo Troféu Incentivo.

E com sentimento de dever cu mprido
que o grupo Sao Benedito recebe a
indicagéo do Prémio Qualidade das
Américas. “Ser reconhecido quando
0 grupo completa 30 anos com 750
mil metros guadrados de area cons-
truida, reitera o caminho que o grupo
escolheu; consolidar nossa marcano
contexto da evolugéo da construgéo
civil em Mato Grosso. Um Estado, ce-
leiro do mundo, Unico com trés bio-
mas, Cerrado, Pantanal e Amazénia.
Estarmos inseridos neste cendrio re-
forga a satisfagao em contribbuir com
o terceiro maior Estado brasileiro em
territorio”, ressalta Cesar Moraes ge-
rente de negdcios da construtora.

A cerimonia de gala do Prémio Quali-
dade das Américas 2013 serarealiza-
da no dia 23 de Novembro de 2013,
em Salvador, Bahia. No local se con-
gregara a mais importante Rede de

Empreséarios com éxito da América do
Sul. O evento contara com a presen-
¢a da Presidente da Replblica Dilma
Rousseff, Consul de Paises Laurea-
dos, Ministro da Educagéao, Presiden-
te do Congresso, e expoentes da Im-
prensa Nacional e América Latina, o
gue mostra a importancia do prémio
ac qual a construtora mato-grossen-
se fol indicada.

"Ser reconhecido
quando o grupo
completa 30 anos
com 750 mil metros
guadrados de area
construida, reitera o
caminho que o grupo
escolheu; consolidar
nossa marca no
contexto da evolugao
da construcao civil
em Mato Grosso. Um
Estado, celeiro do
mundo, Unico com
trés biomas, Cerrado,
Pantanal e Amazdnia.
Estarmos inseridos
neste cenéario
reforca a satisfacao
em contribuir com
o terceiro maior
Estado brasileiro em
territéric”



/ = Turismo
( Confianca

Av.SaoSebastido, 2852 - Bosque
CEP 78045-000 - Cuiaba - Mato Grosso

Fone: (65) 3314 2700
www.confiancaturismo.com.br/receptivo

A sua agencia
de viagem
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ANDAMENTO

DAS

OBRAS

cAndamento das obras

D

Jardim D'América
Projeto Executivo—100%
Inicio das Obras — 100%
Fundagao - 100%
Estrutura — 100%
Alvenaria — 100%
Acabamento — 66%
Entrega.

SB Tower

Projeto Executivo — 100%
Inicio das Obras — 100%
Fundagao — 100%
Estrutura — 50%
Alvenaria;

Acabamento;

Entrega.

Jedlinm '1 6&:}%
Mm | 3@5

Solar do Bosqgue
Projeto Executivo —100%
Inicio das Obras — 100%
Fundagao — 100%
Estrutura —100%
Alvenaria — 100%
Acabamento — 65%
Entrega.

Jardim Beira Rio
Projeto Executivo — 100%
Inicio das Obras — 100%
Fundagéao — 80%
Estrutura;

Alvenaria,

Acabamento;

Entrega.

Portal do Bosque
Projeto Executivo — 100%
Inicio das Obras —100%
Fundagéo - 100%
Estrutura — 100%
Alvenaria — 100%
Acabamento — 60%
Entrega.

|\'J\.'\,"§=

MEDICAL

BUSINESS CENTER

SB Medical &

Business Center
Projeto Executivo — 100%
Inicio das Obras —100%
Fundagéo —10%
Estrutura,

Alvenaria;

Acabamento;

Entrega.
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Riviera Goiabeiras
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American Diamond
Pré-Langamento
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ABMINISTRAB@RA DES SERVICE)S

AVadolia @mﬁcﬁzda

(65)/3664:2200
HA 19 ANOS CUIDANDO DO SEU PATRIMONIO

Uma das maiores empresas de Mato Grosso
aservico do seu condominio. E mais agil,
seguro € com precos competitivos.

TERCEIRIZADOS

SOLUCOESIVANTAYOSAS|DE{SERVICOS

dllimpezal ydPortaria
y dJardinagem pgSegurancajpesarmada
*H}El p {Motorista

w'ﬁh‘ﬁ] L {Mensageiro,
peZeladoria L gE{MUitolViais

Luppa um paraiso de praticidade
para o seu condominio
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decorado @
no local

Em meio & natureza. Perfo de Tudo

(€240

O Jorcim Beirg Rip & um residencicl
que € sindnimo de quaidode de Proximo &s universidades
vida Com plantas inteligentes
parg fomilias-ou estudantes, &
residencial conia com uma imensa
dreq verde de lozer umo 2 Tipos de planta (79 a 81 M?)
lecalizacan privieginaa, prokma ce
universidades com fadl ocesso oo
osoporio e oo cento do cidade

3 Quartos sende 1 suite
Churrasqueira na sacada

SAO BENEDITO g
SN\

COMAANG 58 COMTIRON COM TRADICAD wmiRiEeadiTen e

02 W s na garage
it il f”.” 2l Telefane: [65]3627 5555

4 Elevadores privativos por torre

Incerparacao: Cartoria do 52 oficio - Cuiaba
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O grupo S&o Benedito investe na gualidade de ssus
empreendimentos em respeito a vocé cliente amigo.
O nosso pensamento se volta a vocé em cada area
escolhida, em a tijolo co lo, e cada metro
quadrado projetado e concluido. Mosso maior patri-
ménio & a satisfagao de realizar os seus sonhos!

Por vocé construimos, em 30 anos, 750.000 mil m® e
Imos o compromisso de até 2016 finalizar
.000 mil m?. Proporcionando assim moradias

familias.

Para atender com exceléncia a expectativa dos nos-

» clientes, o Grupo Sao Benedito tem Pdlitica de
Qualidade gue permite melhoria continua no proces-
so construtivo e qualific sional, hoje somos

) PBAP-H nivel A, que red-

tos para um Sistema de

para gue a qualidade seja permanente.
Mas, nada desses atributos faria sentido se nao fosse

por vocé CLIENTE — AMIGO!

ATV [0 CHTIAS b SRS (BRI

por escolher
os imoéveis do Grupo Séao Benedito

Familia Sao Benedito
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